g

it einer neuen Fassadenbe-
schichtung verkniipft jeder
Kunde bestimmte Enwartungen

und Anspriiche, egal ob im Neubausektor
oder im Renavierungsfall. Diese kdnnen Sie
ais Fachmann erflillen, wenn Sie bei der
Wahl van Beschichtungsstoffen und Aus-
fihrungsart alle reievanten Faktoren wie
z,B. Zustand, Untergrund, Witterungshela-
stung und Baukonstruktion berlicksichti-
gen. Dann kénnen Sie entscheiden, welches
Produkt, welcher Systemaufbau und welche
Ausfiihrung sich amn besten fir lhren Kunden
eignet. Dennin der qualifizierten Beratung,
Auswahlund Empfehlung liegt Ihre Chance
als Profihandwerker. Im Idealfall honoriert
der Kunde lhren Einsatz mit dem Auftrag.

Es kdnnen aber auch schwierige Ver-
handlungen folgen. Oft kommt die Frage
»Geht es auch billiger?« Wie die Erfahrung
zelgt, st jede Kundengruppe preissensibel -
selhst Auftraggeber, die gern bereit sind,
mehr Geld flir gute Qualitit und Ausfiihrung
auszugeben als der allgemeine Durch-
schnitt. Premiumkunden setzen selbstver-
standlich eine erstilassige Arbeit voraus,
freuen sich aber dennoch, wenn Sie befm
veranschlagten Prefs einen Verhandlungs-
erfolg erzielen kdnnen.

Den Kunden iiberzeugen Die Redak-
tion hat Farbenhersteller gefragt, welche
Empfehlungen sie geben und mitwelchen
Argumenten der Malermeister seine Auf-
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:j' L2030 N Kunden erwarten von lhnen als Pro-

- fihandwerker Kompetenz bei der Planung und Ausfiihrung

von Malerarbeiten. Das gilt auch fiir Fassadenanstriche.
Im Fokus steht auch, welche Beschichtungssysteme Sie
empfehlen konnen. Wir geben eine Orientierung.

traggehber fiir seine Vor-
Glinther Liffler
Produkimanager Fassade

bel der Meffert AG Farbwerke

schlagen interessieren kann.
Eine vielversprechende Me-
thode kénnen Kostenvoran-
schlage mit verschiedenen
preislich abgestuften Lei-
stungspaketen sein, deren

nDecken sich nach
genauer Bewertung
des Objekts die
vorteilhaften Argumente des
Profis mit dem Wunschzettel
des Auftraggebers, sind beide
Seiten zufrieden.«

Differenzierung unter ande-
rem ither die Art der einge-
setzten Beschich-tungs-
systerne erfolgen kann. Aus
der Sicht von Glinther L&ff-
ler, Produktmanager Fassa-
de bei der Meffert AG Farb-
werke, bietet es sich an »das Angebotindrei  schaften zu unterteilen. Der Profi platziert

Preisquafitdten mit verschiedenen Eigen- die unterschiedlichen Qualitdten mit den

< Die I:istandhaltungﬁarheiten an alterer Bausubstanz sind oft mit hohen
Kosten verbunden - die Verwendung hochwertiger Beschichtungs-
systeme zahlt sich fiir den Kundenlangfristig sicher aus

Feto: Sto




